1. Kalkulace vobchodnim podniku

Priklad 1

Maloobchod hodla rozsifit nabidku o novy kuchynsky pfistroj; nakupni cena ¢ini 2 000 korun. Obvykla
20% prirazka (obchodni rozpéti) ¢ini 400 K¢. Pfimé prodejni naklady predstavuji 10% z prodejni ceny
(provize, slevy). Prizkumem byla zjisténa pruznost poptavky na vysi ceny:

Cena 2 800 2 600 2 500 2 400 2 300
Pocet kust 15 25 37 48 60

a) Doplnte nasledujici tabulku o cenach kuchynského pristroje nebo-li obvyklou kalkulaci Uplnych
nakladl

b) Doplnte nasledujici tabulku o cenach kuchyriského pfistroje nebo-li obvyklou kalkulaci Gplnych
nakladd + zisk

c) Zjistéte nejpfiznivéjsi prodejni cenu vyrobku

Reseni
a)
Nakupnicena | 20% pfirdzka | Celkem 10 % z prodejni ceny | Prodejni adldadeva cena
2 000 400 2 400 267 2667
Ze zadani 20 % z 2 000 2400/0,9 2 000 +400+ 267 =2 400 +
267
b)
Cena za kus 2 800 2 600 2 500 2 400 2 300
-10% 280 260 250 240 230
Mezisoucet 2520 2 340 2 250 2160 2070
-Nakupni cena 2 000 2000 2000 2000 2 000
= zisk na jednici | 520 340 250 160 70
x pocet jednic 15 25 37 48 60
= celkovy zisk 7 800 8 500 9250 7 680 4200

c) Zjistéte nejpriznivéjsi prodejni cenu vyrobku

Nejpriznivéjsi prodejni cena je ve vysi 2 500 K¢, protoze ma nejvyssi celkovy zisk (pfi prodeji urcitych kusd
vyrobka).



