10. Informace pro cenova rozhodovani

Priklad 1

Podnikové vedeni uvaZuje o variantach prodavaného objemu a o zméndach cen na zakladé propoctu, o
kolik by bylo nezbytné zvysit prodané mnozZstvi, aby se nezménil plvodni rozpoctovany zisk. Vychazi
pfitom z toho, Ze soucasné dosahovany prispévek z trzeb ¢ini za podnik jako celek 0,25 nebo-li 25 %.
Podnikové vedeni uvaZuje o variantnim snizeni cen 0 5 %, 10 %, 15 % a 20 %.

Zjistéte, o kolik procent by za danych okolnosti musel vzrist objem prodeje, aby podnik dosahl plvodni
vySe rozpoctovaného zisku.

Redeni:

Pro sniZeni ceny plati:
Q = snizeni / (PT — snizeni) x 100

Pro zvyseni plati:

Q = zvyseni / (PT + zvyseni) x 100

UvaZované snizeni ceny (v %) PoZadované zvyseni prodeje (v %)
5 25
10 66
15 150
20 400

Snizenio5%=5/(25-5)=0,25=25%

Ptiklad 2

Z analyzy nakladl nutnych k vyrobé a prodeji jedné lahve minerdlni vody vyplyva, Ze jeji jednotkové
variabilni naklady ¢ini 11 K¢ a celkové mésicni fixni naklady vyroby a prodeje Cini 350 000 K¢. Na zakladé
prazkumu trhu bylo zjisténo, Ze prodejni ceny, za kterou je mozné realizovat jednu lahev, jsou 18 K¢,
22 K¢ a 24 KE. Pri cené 18 K¢ je mozno ocekdvat prodej 200 000 lahvi. Cenova pruznost poptavky je
odhadnuta na 1,2.

Jakou cenu ma podnik stanovit, pokud je jeho cilem maximalizace zisku?



Redeni:

zménamnoZstvi prodeje(%)
zména ceny (%)

Cenova pruznost poptavky (ep) =

Predpokladany prodej pfi cené 22 K¢.

zménamnozstvi prodeje( %)
zména ceny (%)

(eo) =

_X
12=22-18 =
18

0,222

X =0,2666 = 26,7 % ...snizeni prodaného mnozstvi 0 26,7 %

Nové mnoZstvi po snizeni = (100% - 26,7 %) z 200 000 ks = 146 600 ks
nebo73,3 % z 200 000 ks = 146 600 ks

nebo 26,7 % z 200 000 ks = 53 400 ks

200 000 ks —53 400 ks = 146 600 ks

Predpokladany prodej pfi cené 24 K¢.

zménamnoistvi prodeje(%)

(eo) =

zména ceny (%)
X
_— X
1,2=24—-18 = ————
18 0,333

X=0,4 =40 % ...snizeni prodaného mnozZstvi o 40 %

Nové mnoZstvi po snizeni = (100% - 40 %) z 200 000 ks = 120 000 ks
nebo 60 % z 200 000 ks = 120 000 ks

nebo 40 % z 200 000 ks = 80 000 ks

200 000 ks — 80 000 ks = 120 000 ks



ZvaZzované alternativy poctu prodanych vyrobkd(, vynos( z prodeje, nakladll prodanych vyrobk( a zisku

z prodeje jsou uvedeny v nasledujici tabulce:

000

Prodejni cena | Pocet prodanych | Vynosy z prodeje | Naklady Zisk (K¢)
(K&/lahev) lahvi (K¢) prodanych
vykonu (Kc)
18 200 000 18*200 000 = | (11*200000) + | 3 600000 -
3600 000 350 000 = 2550 | 2550000 =1 050
000 000
22 146 600 22*146 600 = | (11*146 600) + | 3225200 -
3225200 350000 = 1962 | 1962 600=1262
600 600
24 120 000 24*120000 = 2| (11*120 000) + | 2880000 -
880 000 350000 = 1670 | 1670000=1 210

000

Spolecnost dosahuje nejvyssiho zisku pfi cené 22 K¢.




